Дилемма заключенных
1. Две компании (два игрока) выходят на рынок одного товара. У них есть по две стратегии: пойти на сговор и обеспечить себе монопольно высокие цены или конкурировать друг с другом за большую долю рынка и установить низкие цены
2. [bookmark: _GoBack]Снижение цен на рынке двух фирм, продающих товар, в сравнении с конкурентами, продающими товар-заменитель, чтобы сохранить нишу.
